Wskazowki PNWM dotyczace pozyskiwania
srodkow zewnetrznych

Srodki zewnetrzne - wiecej niz tylko pieniadze!

Wiele o0s6b styszac stowo "Srodki zewnetrzne", mysli przede wszystkim
o pienigdzach. Te zas$ otrzymac¢ mozna z fundacji, bo to one dysponujg duzym
kapitatem. Tak wyglada ,klasyczne™ spojrzenie na te sprawe. Nie jest ono
zupetnie btedne, jednak warto spojrze¢ na to zagadnienie w troche szerszym
kontekscie. Po pierwsze nalezy zwrdéci¢ uwage na fakt, ze fundusze na spotkania
miodziezy moggq zosta¢ pozyskane nie tylko od fundacji, lecz takze od
przedsiebiorstw, 0séb prywatnych lub instytucji publicznych. Po drugie wazne
jest, by sie zastanowié, co witasciwie jest Panstwu potrzebne. Czy zawsze muszg
to byc¢ pienigdze, czy moze chodzi w sumie o to, ze potrzebny jest autobus, ktory
zawiezie miodziez na wycieczke? I tak mozna przyktadowo zapytaé lokalne
przedsiebiorstwo transportowe, czy nie zechciatoby zasponsorowac takiego
przejazdu. W przypadku srodkéw zewnetrznych oprécz pieniedzy chodzi bowiem
takze o:

e pomoc rzeczowa (np. bilety wstepu do muzeum),

o ustugi (np. bezptatny transport z jednego miejsca w drugie) lub

e Czas pracy w postaci nieodptatnego zaangazowania sie w projekt
(np. pracowniczka danego przedsiebiorstwa oprowadza grupe miodziezy
po swoim zaktadzie pracy).

Przygotowujac projekt, warto zada¢ sobie proste pytanie, kto i w jakiej postaci
moze Panstwa wesprzeé przy organizacji spotkania mtodziezy.

Nalezy sie w tym miejscu chwile zastanowié, jakimi argumentami mozna
przekona¢ osoby prywatne lub firmy do wsparcia Panstwa i Panstwa projektu.
Z pewnoscig nasung sie Panstwu liczne dobre argumenty. Prosze je spisac, by
moc je logicznie uporzadkowac i miec je na wszelki wypadek zawsze pod reka.

Mysl globalnie, dziataj lokalnie!

Pomimo tego, ze nadrzednym celem wymiany mitodziezy jest miedzy innymi
poznanie sasiedniego kraju, poszukujac dodatkowych $rodkéw, nalezy zwracad
sie przez przede wszystkim do potencjalnych sponsoréw w regionie. W ten
sposdob powstaje bezposredni zwigzek pomiedzy darczynca, czy to osobg
prywatng czy firmga, a mtodymi ludzmi, ktérzy skorzystajg z jego wsparcia. Warto
czytaé¢ gazety, zasiegnaé jezyka, wykorzysta¢ posiadane kontakty, poszukac
informacji o stowarzyszeniach dobroczynnych, zastanowi¢ sie, ktore lokalne
przedsiebiorstwo (piekarnia, firma transportowa, restauracja) mogtoby pomdc.
Warto takze namoéwi¢ swoich ucznidow do przygotowania kiermaszu wiasnych
wypiekow, zorganizowac licytacje najlepszych zdje¢ z ostatniego spotkania czy
zastanowic sie, kto z rodzicow uczestnikdw gdzie pracuje i jak moze pomdc. Liczy
sie kreatywnosc¢!
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Najwazniejsze aspekty w pigutce

w przypadku s$rodkéw zewnetrznych oprocz pieniedzy wazne sg takze
pomoc rzeczowa, ustugi i poswiecony czas,

srodki zewnetrzne mogqg by¢ pozyskiwane od fundacji, przedsiebiorstw,
0s6b prywatnych czy instytucji publicznych,

wsparcia nalezy szuka¢ mozliwie najblizej, w regionie,

nalezy sie doktadnie zastanowi¢, co, od kogo i w jakiej postaci jest
potrzebne,

warto wykorzystac istniejace kontakty (zaréwno wiasne, jak i swoich
uczestnikéw lub organizacji, przez ktére organizowane jest spotkanie),
konieczne jest pozostanie realistg (nikt nie da Panstwu ,od tak" paru
tysiecy ztotych),

fundacje i inne instytucje ogtaszajg rézne konkursy dotacyjne, do ktérych
mozna zgtaszac projekty.

PNWM zyczy powodzenia w poszukiwaniu srodkow zewnetrznych na
Panstwa polsko-niemieckie spotkania mtodziezy!

Kontakt

Michael Teffel

Fundraiser

Polsko-Niemiecka Wspodtpraca Miodziezy
(biuro w Poczdamie)

tel.: +49 331 28479-48

e-mail: michael.teffel@dpjw.org
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